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Strom- und Gashandel

ENERGIE & MANAGEMENT - 15. JULI 2009

,unser strategischer Fokus liegt auch auf dem Gashandel“

Die Advanced Energy Trading GmbH (AET) will in diesem Jahr die Geschiftsfelder
und den Handelsradius erheblich erweitern, kiindigt Geschiftsfiihrer Steffen Kénig an.

MARLEN RISTOLA

E&M: Herr Konig, was wollen Sie
in diesem Jahr mit AET erreichen?

Konig: Wir wollen im Stromge-
schift neue Handelsplitze in Skandi-
navien, Frankreich und den Benelux-
Staaten erschlief3en. Im Februar sind
wir mit dem Handel von Ol sowie
von Emissionsrechten gestartet und
haben bei der Deutschen Emissions-
handelsstelle zur Abwicklung von
Spotlieferungen ein eigenes Konto
eriffnet. Zudem wollen wir den phy-
sischen Kohlehandel in Zusammen-
arbeit mit der kohleproduzierenden
Industrie entwickeln.

E&M: Das klingt nach einer Menge
Arbeit. Wie bewiltigen Sie das?

+Ich bin iiberrascht, wie lange
sich die vielen Borsen halten”

Konig: Wir haben uns sehr gut
vorbereitet und das Jahr 2008 im we-
sentlichen dafiir verwendet, das Un-
ternehmen und die Handelsprozesse
fiir die verschiedenen Produkte wie
Strom, Gas, Ol, CO, und Kohle auf-
zubauen, Vor allem im Cross-Com-
modities-Handel konnten wir unser
Know-how erweitern.

E&M: Wo liegt ihr Handelsschwer-
punkt?

Konig: Derzeit im Strom. Dort sind
wir vorrangig im Standard- und im
Fahrplanhandel unterwegs und ha-
ben im vergangenen Jahr 20 Millio-
nen Megawattstunden abgesetzt und
rund 40 Millionen Megawattstunden
gehandelt. Unser strategischer Fokus
liegt aber auch auf dem Gashandel.
Wir sehen dort grofde Chancen, weil
sich der deutsche Markt deutlich wei-
terentwickeln wird, Im September 2008
haben wir uns Zugang zu Gasmengen,

Speicherkapazititen und Handelsplit-
zen verschafft. Wir sehen uns nicht als
reinen Gashindler, sondern an dieser
Stelle mehr als Gasversorger. Unsere
Wertschopfung liegt auler auf dem
Handel auch auf der Strukturierung
von Produkten und der Zusammen-
fassung von Einzelprodukten in
Portfolios.

E&M: Welche Zielgruppe haben
Sie im Gasgeschaft ins Visier genom-
men?

Konig: Mittlere bis kleinere Weiter-
verteiler, also ganz klassische Stadt-
werke, regionale Versorger und In-
dustriekunden. Diese Unternehmen
miissen sich wegen der Marktoffnung
auf neue Beschaffungswege einstel-
len und priifen Moglichkeiten, ihren
Vollversorgungsvertrag durch eine
differenzierte Beschaffung teilweise
zu ersetzen oder zu optimieren. Bei
einem Industriekunden spielen die
Energiekosten eine maRgebliche
Rolle. Aus meiner Sicht konnten
diese Unternehmen durch die Um-
stellung ihres Gasbezuges mittel-
fristig zehn bis zwanzig Prozent der
Kosten sparen.

E8M: Andere Unternehmen wollen
sich auch als Portfolio-Manager eta-
blieren ...

Konig: Die meisten Mitbewerber
sind Vollversorger. AET ist unab-
héngig und flexibel. Unsere Kunden
konnen beispielsweise ihre unge-
nutzten Gasmengen auch an uns
verkaufen. Das funktioniert auch
beim Strom. Derzeit zihlen wir 15
Rahmenvertragspartner auf der
Grohandelsebene, mit denen wir
taglich handeln und Geschifte ma-
chen. In diesem Gaswirtschaftsjahr
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Steffen Koénig: ,,Ich wiinsche mir noch
mehr Liquiditit
(1. Oktober 2008 bis 30. Septem-
ber 2009; Anm. d. Red.) werden wir
rund 800 000 Megawattstunden Gas
umsetzen. Fiir das kommende Gas-
wirtschaftsjahr (1. Oktober 2009 bis
30. September 2010; Anm. d. Red.)
erwarten wir eine hohere Zahl an
Vertragspartnern und ein Volumen
von ein bis zwei Millionen Mega-
wattstunden Gas.

E&M: AET bewegt sich auf ver-
schiedenen Handelsplitzen und
muss die Transaktionen fnanziell
absichern. Wo nehmen Sie als Start-
up-Unternehmen das Geld her?

Konig: Wir haben einen Business-
plan mit einem Budget. In diesem
Rahmen stellt unsere Bank die Si-
cherheiten zur Verfiigung. Das tagli-
che Borsen-Margening wird von uns
aktiv gemanagt. An der Leipziger

£ Energieborse handeln wir seit
£ 2008 fast tiglich Strom und
g',‘das funktioniert bisher auch
L reibungslos.

E8M: Fur AET ist die Eu-
< ropean Energy Exchange, die
% EEXin Leipzig, ein guter Han-

delsplatz fiir Strom ...

Konig: Ich wiinsche mir
noch mehr Liquiditit,

E8M: Und fiir den EEX-Gas-
handel?

Konig: Die Handelsvolu-
mina werden dort langfristig
steigen. Derzeit konnen sich
Unternehmen, die taglich
Geschifte mit verschiedenen
Fristen abschlieen wollen,
nicht allein auf die Leipziger
Bérse verlassen. Der Over-

the-Counter-Markt ist weiterhin un-
erldsslich. Natiirlich auch die liqui-
deren Handelsplitze GroBbritannien
und Niederlande. Beide Mirkte wei-
sen allerdings eine hohe Preiskorre-
lation mit der EEX auf,

dvance

«Der 0TC-Markt
bleibt wichtig”

E&M: Handelt AET auch an den
Virtuellen Handelspunkten der deut-
schen Marktgebiete?

Konig: Wir konzentrieren uns
auf den Handel im Marktgebiet der
NetConnect Germany. In den an-
deren Gebieten sind wir momentan
nicht aktiv. Mit einer héheren An-
zahl an Vertragspartnern werden
wir wahrscheinlich auch in den
anderen Marktgebieten Geschifte
abschliefen.

STEFFEN KONIG

ist seit 2008 Geschiftsfithrer der
Advanced Energy Trading GmbH. Zu-
vor war er Handelsleiter bei Eon Sales
& Trading und Geschiftsfiihrer fiir
den Stromvertrieb und den Strom-
handel der Eon Benelux Energy.

E&M: Wie stellen Sie sich den eu-
ropdischen Gasmarkt in flinf Jahren
vor?

Kénig: In vielen EU-Landern wird
es einen zusammenhingenden Tra-
ding-Hub geben, an dem ein Gas-
preis ermittelt wird, Uber regelmafi-
ge Auktionen wird ein transparentes
und faires Kapazititszuordnungsver-
fahren fiir Gastransporte zwischen
den Lindern existieren. Langfristig
kinnten Deutschland, die Niederlan-
de und Belgien einen solchen Hub
bilden, der durchaus mit dem briti-
schen Markt mithalten kann. Bei den
Energieborsen wird die Konsolidie-
rung anhalten. Am Ende kinnte eine
Borse fiir den Handel mit mehreren
Energietriigern fiir verschiedene eu-
ropdische Markte tibrigbleiben. Ich
bin tiberrascht, wie lange sich die
vielen Bérsen halten. Das ist fiir den
Markt kontraproduktiv, da es zu einer
breiten Streuung der teilweise knap-
pen Handelsliquiditit fiihrt.

E&M: Auch die osteuropiischen
Staaten erdffnen Energieborsen ...

Konig: Diese regionalen und na-
tionalen Borsen spielen eine wichti-
ge Rolle, weil sie dafiir sorgen, dass
tberhaupt erstmal Liquiditit und
Transparenz entstehen. Uber diese
Handelsplitze werden die osteuro-
paischen Linder an den westeuro-
paischen Handelsmarkt angepasst.
Allerdings wird es diese Borsen nicht
ewig geben. Sie sind aber ein wichti-
ges Ubergangsmodell. E&M

Neue Clearing-Gesellschaft in Luxemburg

ANDREAS KOGLER

ie die Unternehmen am 23.
Juni mitteilten, entsteht
der so genannte Vorsteu-

eriiberhang im wesentlichen aus
dem Spotmarkt fiir Strom: Fiir die
Besteuerung von Strom und Gas ist
nach der EU-einheitlichen Umsatz-

Um das Problem des Vorsteueriiberhanges zu losen, haben die Leipziger EEX und
das Clearing-Haus ECC die Tochtergesellschaft ECC Luxemburg gegriindet.

lindische Handelsteilnehmer ent-
fallt die Umsatzsteuer. Der iiber den
EEX-Spotmarkt gehandelte Strom
wird nach Bérsenangaben in erheb-
lichem Umfang von auslindischen

Umsatzsteuer., Beim ,Weiterverkauf®
an die auslindischen Handelsteil-
nehmer wird keine Umsatzsteuer
berechnet. Den so entstandenen Vor-
steueriiberhang muss die ECC bis

saufwand fiir die Kredite inklusive
Bereitstellungsprovisionen bezifferte
das Unternehmen fiir das Gesamt-
jahr 2008 auf 2,2 Mio. Euro.

Nach Angaben von EEX-Vor-

Vorsteueriiberhdnge zu begegnen®.
Alle anderen Liésungsversuche und
~vorschlige der EEX und des ECC
seien von den Finanzbehérden ,als
mit der aktuellen europiischen Ge-
setzgebung nicht vereinbar abge-
lehnt worden®.
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